TÔN NAM KIM TUYỂN DỤNG
Nhân viên Kinh doanh Nội địa (Miền Bắc, SL2)) 

1. Mô tả công việc:
• Chịu trách nhiệm chính về công tác bán hàng đối với đối tượng khách hàng kênh đại lý
• Tư vấn về sản phẩm  tôn mạ, ống thép cho KH 
• Tiếp nhận và xử lý đơn đặt hàng của khách hàng.
• Tham gia đàm phán thương lượng hợp đồng các đơn hàng.
• Chịu trách nhiệm quản lý và thu hồi công nợ khách hàng phụ trách.
• Hoàn thành các chỉ tiêu doanh thu theo tháng, quý, năm.
• Lập kế hoạch chăm sóc khách hàng, nắm bắt nhu cầu khách hàng, thông tin thị trường.
• Thực hiện các báo cáo theo yêu cầu.
2. Yêu cầu:
• Tốt nghiệp Cao đẳng/Đại học các ngành như Ngoại thương, Kinh doanh Quốc tế, Quản trị Kinh doanh, Marketing hoặc các ngành liên quan.
• Kinh nghiệm: 01 năm trở lên bán hàng trong các ngành hàng liên quan như Tôn, Thép, Vật liệu xây dựng hoặc các ngành nghề khác.
• Ngoại ngữ: không yêu cầu (có ngoại ngữ là một lợi thế)
• Có kiến thức về ngành tôn thép, am hiểu về kênh phát triển đại lý (kênh Đại lý)
• Giao tiếp tốt: giọng nói rõ ràng, rành mạch, truyền đạt thông tin tốt. Tác phong lịch sự, gọn gàng, nhanh nhẹn.
• Khả năng làm việc độc lập, làm việc nhóm tốt
• Có kỹ năng bán hàng, thuyết phục khách hàng, xây dựng mối quan hệ tốt.
• Yêu thích và muốn phát triển lâu dài với công việc Kinh doanh.
• Sẵn sàng đi công tác, sức khỏe tốt.
3. Quyền lợi:
• Mức lương cứng thỏa thuận theo năng lực 
• Thưởng các ngày Lễ, Tết, lương tháng 13 và thưởng hiệu quả kinh doanh cuối năm theo quy định của công ty.
• Được tham gia đầy đủ các chế độ BHXH, BHYT, BHTN theo quy định của pháp luật hiện hành.
• Làm việc trong môi trường chuyên nghiệp, năng động tại thương hiệu tôn thép hàng đầu, có lộ trình thăng tiến rõ ràng.
• Được tham gia các khóa đào tạo nội bộ về kiến thức sản phẩm và kỹ năng bán hàng dự án chuyên sâu.
4. Thông tin liên hệ ứng tuyển:
Các bạn quan tâm đến công việc có thể gửi CV qua:
- Email: vannt@namkimgroup.vn
- Zalo:  0967900298 – Van Nguyen 
		



[image: ]



image1.png
‘lt

o .
%’ TON NAM KIM THUONG HIEU QUSC GIA B¢




